
项目参赛指导



1、参赛准备—商业计划书及获奖项目案例

2、参赛准备—现场路演

目  录



国家战略及产业政策热点

新基建、智能制造、一带一路、数字经济、
碳中和碳达峰、乡村振兴
 

战略新兴技术、硬科技发展、技术突破及储备；
智能智造体系、信息化、数据化、智能化发展
社会法制及民生公益事业发展、医疗防疫、乡村振兴 
现代化科技企业视野及思维、新的商业力量



乡村振兴
国家乡村振兴局 2月25日挂牌 
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   商业计划书梳理
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参赛商业计划书-BP

    商业逻辑清晰（3-8分钟精准阐述）、细分观点鲜
明、产品及方案文字精炼、视觉美观，相关数据科学、
真实、准确；
    
    能够让第一次听的人、不熟悉相关行业的人、非
技术人员清晰易懂，快速带入项目认知，获得有效关
注。
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评价内容 分值
(初创企业组)

分值
(成长企业组)

分值
(团队组)

技术和产品 30 30 30

商业模式 15 15 20

行业及市场 20 20 20

核心团队 30 25 30

财务分析 5 10 无

参赛项目评分标准



梳理项目逻辑

1、想参赛的项目是什么？（参赛名称不是企业名称  ）
2、项目为（     ）市场细分用户和客户是谁？
3、项目提供（     ）同行业差异化产品及服务？
4、项目解决（     ）细分市场的有效需求及真实痛点？
5、项目具有的核心技术和独特资源（ 原创技术 核心算法 特殊指定授权 渠道）
6、项目时间规划（ 多长时间1-3年 3-5年 ）
7、项目所处阶段（ 技术储备  团队水平  市场占有率 用户及客户量 研发及盈利 ）
8、项目实现目标价值（ 经济效益 社会价值）



项目名称  **产业化  产业应用  颠覆  领军  突破  首创

姓:基于什么行业场景领域：行业、技术、服务、产业链等具体细分板块
名：项目用途功能、价值内涵：竞争价值、产品及服务特点、社会价值、用户认同
（滴滴出行、支付宝、大众点评）







         无锡利普思半导体有限公司是一家专注于SiC和IGBT等功率半导体模块设计、生产、销售的高科
技企业，产品广泛应用于新能源汽车、充电桩、工业变频、光伏逆变、电机驱动、医疗器械、电源等场
景和领域。利普思使用的封装材料及封装技术，为控制器的小型化、轻量化和高效化，提供完整的模块
应用解决方案。





行业及市场 
宏观背景、产业背景、社会事件
解决的痛点、焦虑点、伪痛点
市场分析：经济、产业、行业、竞争企业
竞品分析：直面竞争或者同一个市场份额、
切入点、核心客户资源
项目价值：投资价值、经济效益、社会效益







核心团队

创始人CEO（人品、格局、年龄、背景、驾驭及管理）
核心技术团队（技术、品控、财务、运营）
团队互补性、管理效力、团队驾驭项目的能力（资源、目标）
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技术和产品  

公众技术（共性通用技术、产业链上下游）
核心技术（重点、知识产权、专利产权池）

技术及市场实现途径、产品体系、技术储备与迭代（具体项目、渠道、途径）
公共设施（社会背景、产业环境、政策导向、行业基础）

 
基于产业前沿、行业趋势、产业链企业
定位：某一环节或阶段+全产业全体系解决方案  不同应用场景的产品服务



技术和产品



技术和产品



新一代信息技术国赛项目
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      具体描述思路：公司核心战略及结构、相关产

品专利、核心资源、客户分类及数量、成交金额

、合同金额、战略合作及联合开发机构合作、校

企合作、联合课题及研发试验、政府相关授权、

特殊资源等；带动就业、媒体报道、获得表彰及

奖励、图文成果展示。

链接产品与客户的方式 ：业绩运营策略及动作、

合作交易结构 

商业模式







农业大数据-布瑞克

    县级农业大数据以“云端数据大脑”（内涵全球200多个
国家农业数据）为核心，对接县域农业产业数据，通过“智能
终端、门户网站、手机应用、研究报告、决策支持系统”等分
发渠道，为县域政府、涉农企业、合作社、村集体、农民解决
：农管、政务、农民、商业、产业、授信等六方面问题。 



项目价值

发展规划（3-5年 技术研发 团队发展 业绩规划）
社会效益（疫情联防联控、儿童安全保护机构）
经济效益（市场占有率提升、产业链、技术和行业问题解决）
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 财务数据：成本业绩+融资计划

1、估值的公允性，项目估值具体数据、出让股权
   同行业参考，成本法，真实的财务数据，投入的研发、人力、设备、
差旅+固定资产+团队成员专业背书 （放大2-3倍）

2、具体融资用途和计划（融资需要多少钱，释放多少股份，用来做什么，
达到什么目标，盈亏平衡的预测和把控）

3、资本退出方式：投资方的权利及服务，投资退出方式与节点。(重大
事项沟通决策机制)



如何防控项目风险？

特殊行业，前置审批、技术原创与获取、法务风险



      项目路演
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路演注意事项

1、提前咨询熟悉大赛路演方式，环境、人员、具体要求
   音响、耳麦、翻页笔等设备，PPT严禁加入视频动画和音频
   主讲人的确定选择：项目主导和负责人+演说的基本功 （形象和服装）
      重点提示：主讲人必须是团队报名的人员之一。
2、商业计划书路演模式的演练=主讲人+PPT
   PPT展示框架和人表述的逻辑，互相支撑
   提前设计路演流程，精准展示项目（协调内容和展示形式）；产品、材料
及技术展示流程设计
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3、察言观色 
   充分利用自己的表述机会和时间，并精准把握评委提问要点，评委重点关注表
述和展示不清晰的模块和关键点，会在答辩提问环节重点挖掘，要精准简短回应，
不能反感质疑，正面灵活回应问题，切记不要反驳和夸大。 

4、技术保密 （不想公开技术和模式，自行脱密脱敏处理）

5、开放心态 （在大赛平台寻求自身成长 ）

                    
 



河北省大赛官方网址： www.hbscxcyds.com
报名咨询：企业组 0311-86043282、86057018
                  企业组技术支持：010-88656381、88656382
                  团队组 0311-83616622、83606622、85866036


